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Héndlerverirdige

Checkliste

Kundigung des Handlervertrags - Teil |
von Rechtsanwalt Dr. Bernd Westphal, Kéin

In Deutschland sind die Kfz-Hersteller weiter bestrebt, den Vertrieb
uber Vertragshandler stark zu konzentrieren und auf immer weniger
Kernhandler mit Filialen umzustellen. Jiingstes Beispiel ist die Kiin-
digungswelle bei Opel. Viele Vertragshandler miissen also mit der
Kiindigung ihres Handlervertrags rechnen.

Was Sie im Falle einer Kiindigung tun sollten, haben wir nachfolgend
fir Sie aufgelistet. In dieser Ausgabe sagen wir lhnen, wie Sie die
Wirksamkeit der Kiindigung prifen und was Sie im Hinblick auf die
Riickabwicklung |hres Handlervertrags bedenken sollten. In der nach-
sten Ausgabe sagen wir lhnen, wie Sie lhren Ausgleichsanspruch si-
chern und gegebenenfalls Ihren Betrieb abwickeln.

Wirksamkeit der Kiindigung prifen

Zunachst soliten Sie priifen, ob:die Kindigung wirksam ist und ob
Sie diese gegen sich gelten lassen miissen. Handlervertrage im Kfz-
Gewerbe werden regelmalig auf unbestimmte Zeit abgeschlossen.
Die Vertrage kénnen ordentlich gekiindigt werden. Die Kiindigung ist
wirksam, wenn die Kiindigungsfrist eingehalten wird und die vertrag-
lich festgelegten Formerfordernisse beachtet werden.

1. Kiindigungsfrist

Der kiindigende Hersteller muss die Kiindigungsfrist einhalten. Die
Kindigungsfrist muss mindestens zwei Jahre betragen. Diese Rege-
lung fiir das Kfz-Gewerbe ergibt sich aus der so genannten Gruppen-
freistellungsverordnung (GVO): Diese sieht vor, dass die Freistellung
versagt wird, wenn der Vertrag kiirzere Fristen vorsieht. Daher ist die
zweijahrige Kindigungsfrist in der Regel in die Vertragshindlerver-
trage Ubernommen worden. Die meisten Vertrage sehen eine Kindi-
gung zum Jahresende, zumindest zum Monatsende vor.

Beispiel

Die Kiindigung ist vertraglich auf zwei Jahre zum Monatsende fest-
gelegt. Bei Zugang der Kundigung im Oktober 2000 beendet diese
das Vertragsverhélinis zum 31. Oktober 2002. Bei einer Kiindigungs-
regeiung von zwei Jahren zum Jahresende endet das Vertragsver-
hiltnis zum 31. Dezember 2002.

Beachten Sie: Nach der GVO reicht ausnahmsweise gine einjihrige

Kindigungsfrist aus, wenn es sich

e um die erste Kiindigungsmaglichkeit handelt oder

® der Hersteller kraft Gesetzes oder besonderer Vereinbarung bei Be-
endigung des Handlervertrags eine angemessene Entschadigung
zu zahlen hat.

Wichtig: Der Ausgleichsanspruch nach &8 89b Handelsgesetzbuch
{HGB) ist keine angemessene Entschadigung, die eine Verkiirzung der
Kindigungsfrist auf ein Jahr rechtfertigt.

Kiindigungswelle
rollt zur Zeit

In der Regel
zwei Jahre

Der Ausgleichs-
anspruch verkiirzt
die Frist nicht
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Wird die Kiindigungsfrist nicht eingehalten, wird sie zum nachstmag-
lichen Kiindigungstermin wirksam. Geht also die Kiindigung bei ei-
nem vertraglich festgelegten Kiindigungstermin zum Jahresende erst
im Januar 2001 ein, endet das Vertragsverhdltnis erst zum 31. De-
zember 2003. Priifen Sie, ob der im Kiindigungsschreiben angegebe-
ne Kiindigungstermin mit der vereinbarten Regelung tbereinstimmt.

2. Schriftform und Zugang der Kiindigung

Wie Sie sicher wissen, braucht der Hersteller fiir eine ordentliche Kiin-
digung keinen Grund. Fiir die Wirksamkeit der Kiindigung kommt es
auch nicht darauf an, dass Sie zustimmen. Die Kiindigung muss |h-
nen lediglich zugegangen sein. Den Beweis dafiir muss der Hersteller
fithren, wenn er die Kiindigung ausgesprochen hat. Im Regelfall wird
er daher die Kiindigung mit Einschreiben und Riickschein versenden.
Haufig wird im Handlerverirag auch festgelegt, dass die Kindigung
schriftlich mittels eingeschriebenen Brief zu erfolgen hat. Erfolgt die
Kiindigung dann nur miindlich, wird sie im Zweifel nicht wirksam.

Abwicklung des Vertragshandlervertrages

Wenn sich herausgestellt hat, dass die Kiindigung wirksam ist, soll-
ten Sie sich Gedanken dariiber machen, wie Sie das Vertragsverhalt-
nis mit dem Hersteller abwickeln. Nur wenn Sie friihzeitig die Wei-
chen richtig stelien, treten bei der Vertragsbeendigung keine Proble-
me auf. Gehen Sie daher die folgenden Punkte im Einzelnen durch.

1. Lagerriicknahme

Als Handler haben Sie in der Regel ein Interesse daran, dass der Her-
steller Vertragsprodukte zuriickkauft, die bei lhnen im Zeitpunkt der
Vertragsbeendigung lagern. Die Riicknahmeverpflichtung des Herstel-

- lers ist in den Handlervertrigen eingehend geregelt. Aber: Sie miis-

sen sich nicht alles gefallen lassen: Die Hersteller unterbreiten ihren
Handlern vorformulierte Vertrige. Das heif3t, bei der Riicknahmever-
pflichtung handelt es sich — soweit keine individuellen Absprachen
getroffen wurden — um Allgemeine Geschaftsbedingungen (AGB}.
Benachteiligen diese AGB Sie unangemessen, sind diese unwirksam
{§ 9 Gesetz zur Regelung des Rechts der Allgemeinen Geschéfisbe-
dingungen). Priifen Sie, ob die Regelungen (ber die Riickgabe der
Vertragswaren und Ersatzieile die Grenzen einhalten.

Riicknahmepflicht: Der Hersteller hat eine Riicknahmepflicht, wenn
Sie die Vertragsbeendigung nicht verschuldet haben. Kiindigt also
der Hersteller das Vertragsverhiltnis ordentlich, muss er grundsatz-
lich auch die Lagerware zuriicknehmen. Anders lautende Klauseln im
Handlervertrag sind unwirksam.

Der Hersteiler kann seine Pflicht vertraglich festiegen. Er kann zum
Beispiel bestimmen, dass er nur original verpackte Waren oder Er-
satzteile zuriicknimmt. Keine Ricknahmepflicht besteht fiir Lagerbe-
stande, die auf Fehldispositionen oder darauf beruhen, dass der Hand-
ler die Verschlechterung des Lagerbestands zu verantworten hat. Stei-
len Sie daher nach der Kiindigung sicher, dass in threm Betrieb die
Originalverpackung von Ersatzteilen nicht beschadigt und erst gebff-
net wird, wenn das Ersatzteil gebraucht wird. AuBerdem soliten Sie
beim Einkauf der Waren und Ersatzteile sorgfaltig disponieren.

Hat der Hersteller
die Formalien
beachtet?

Was muss
der Hersteller
zuriicknehmen?

Vorsicht vor
Einschrankungen!
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Riickkaufvergitung: Grundséatzlich missen Sie sich bei der Bemes-
sung des Riickkaufswerts Wertminderungen anrechnen lassen. Auch
fur Vorfithrwagen kommt eine Nutzungsentschidigung in Betracht.
Passen Sie auf, wenn in lhrem Héndlervertrag ein pauschaler Abzug
fir die Wertminderung festgeschrieben ist. Grundsétzlich sind nur
Pauschalierungen bis zu zehn Prozent wirksam.

Ausschlussfrist: Ist in Ihrem Handlervertrag eine Ausschlussfrist vor-
gesehen, miissen Sie den Ricknahmeanspruch innerhalb dieser Frist
beim Hersteller geltend machen. Notieren Sie sich die Frist und sor-
gen Sie daflir, dass der Anspruch innerhalb der Frist geltend gemacht
wird. Machen Sie lhren Anspruch auch dann fristgerecht geitend,
wenn Sie der Meinung sind, der Hersteller habe diese Frist zu kurz
bemessen, die Frist sei unwirksam. Sie vermeiden damit einen Rechts-
streit, aus dem Sie als zweiter Sieger hervorgehen kdnnten.

Riicknahme von Spezialwerkzeugen: Ohne vertragliche Regelung ist
der Hersteller nicht verpflichtet, Spezialwerkzeuge zuriicknehmen, die
Sie nach Vertragsbeendigung nicht mehr nutzen kénnen. Beschréan-
ken Sie daher Ihre Investitionen in Spezialwerkzeugen nach der Kiin-
digung auf das unbedingt Notwendige.

2. Riickgabe von Unterlagen

Nach Vertragsende miissen Sie dem Hersteller samtliche von ihm zur
Verfilgung gestellte Unterlagen, Materialien und Muster zur{ickgeben.
Das gilt auch fiir kostenlos zur Verfligung gestellte Geschéftsausstat-
tungen. Fertigen Sie daher rechtzeitig ein Verzeichnis der zuruckzu-
gebenden Unterlagen an. Prifen Sie vor der Riickgabe, ob Sie noch
Forderungen gegen den Hersteller haben. In diesem Fall kbnnen Sie
ein Zurlickbehaltungsrecht an den Unterlagen geltend machen und
haben damit ein Druckmittel. Denn Sie verlieren auf Grund der Ver-

tragsbeendigung keine Anspriiche auf Verglitungen, die Sie bereits.

vorher verdient haben.

3. Nachvertragliche Lieferung und Gewihrleistung

Pianen Sie rechtzeitig, dass Sie lhre Kunden nach Vertragsbeendi-
gung noch beliefern kdnnen. Grundsatzlich muss der Hersteller auch
nach dem Zeitpunkt der Vertragsbeendigung alle Geschéfte ausfiih-
ren, die Sie vorher mit ihm abgeschlossen haben. Allerdings finden
sich in den Handlerveriragen regelmaldig Bestimmungen, nach de-
nen der Handler nach Vertragsheendigung nur noch beliefert wird,
wenn ‘er das Fahrzeug bereits verkauft hat. Diese Klauseln verhin-
dern dann einen Abverkauf von Restbestanden und von bestetiten
Fahrzeugen.

Schliefilich sollten Sie daran denken, dass lhre Kunden auch nach
Beendigung des Handlervertrags einen Anspruch auf Durchfiihrung
von Gewihrleistungsarbeiten gegen Sie haben kdnnen. Meist wird
zwar im Handlervertrag stehen, dass diese nach Vertragsheendigung
von anderen autorisierten Handlern Gbernommen werden. thr Kunde
ist an diese Regelung aber nicht gebunden. Soweit noch nicht ge-
schehen, soliten Sie daher eine Klausel in lhre Lieferbedingungen
aufnehmen, die Sie berechtigen, die Gewahrleistungsarbeiten auf
Dritte zu Gbertragen. Dann muss auch thr Kunde die Ubertragung auf
einen anderen Handier akzeptieren.

Wichtige Fristen
beachten!

Zuriickbehaltungs-
recht gibt lhnen ein
Druckmittel

Kunden ,umleiten”




